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セミナー情報
			営業力強化 & 成長力強化 セミナー

『組織の成長』『プロフェッショナルスキルの強化』『営業力強化』などのセミナー／ソリューション紹介セミナーを毎月開催しています。



		
無料メールマガジンの登録
			無料メールマガジンのご登録フォームへ

「組織」と「個」の相互成長に役立つ「プロフェッショナル育成」と「営業力強化」の情報を月１～３回お届けしています。



		
無料eBook
			[image: ビジネス・ハイパフォーマーの仕事の技術 無料eBookプレゼント]

無料eBookの送付フォームへ

あなたの未来を変える「仕事の技術」の秘訣を公開します。



		
人気の高いソリューション
				【事業成長力強化研修】チームで挑戦する『事業成長への行動』推進モデル ～ 事業計画達成に貢献する組織課題解決力を強化！（Driving Model for Growth）
	【法人営業研修】 最強の「若手＆新人向け法人営業力強化研修」 ～ 結果を出すために必須な営業スキルを鍛える！  (BtoB Sales Boot-up Training, TS-Method)
	【法人営業研修】営業パーソンの営業活動計画力の強化 ～ 目標を確実に達成するために必須となる営業活動計画の作成方法（Planning Method for Achievement）
	【コンサルティング】営業マネージャー業務代行サービス ～ 営業マネジメントができる組織を作り、今までとは違う結果を達成する！（Sales Management Outsourcing Service）
	【マネジメント基礎研修】 リーダーやマネージャーとして「チームを率いて結果を出す仕事の技術」 ～ チームを「目標達成」「持続的成長」させるスキルを強化（Manager’s Business Technics）




		
人気の高い導入事例
				営業力強化ケーススタディ『外資系製造業』 ～ 営業戦略の遂行をさまたげている障害と原因を特定し、加速するための重点課題と対策を立案する！
	マネジメント力強化ケーススタディ「人材派遣会社」 ～ 事業部長へ昇進する可能性のある候補者たちの部門（グループ）方針作成力を鍛える！
	営業力強化ケーススタディ「法人向けサービス会社」 ～ 営業担当者の商談開拓力を強化して、保有する商談総額を2倍へと増やす！
	営業力強化ケーススタディ『法人向けサービス会社』 ～ 営業担当者の「目標設定力と行動計画力を強化」することで、営業組織の売上増加を達成！




		
人気の高いノート
				会議で発生する「異なる意見」、どうしたら感情的な対立にならないようにできるか？ ～ 意見対立を解消して意思決定へと導く会議の進め方
	部門方針（グループ方針）の作り方 ～ 率いるメンバーの意欲を最大化し、「目標達成」および「成長」へと導く方針／戦略を策定する！
	多くの社員が直面している「問題を解決できない6つの理由」とは？ ～ 「困った！」「難しい！」で停止せずに、問題解決へと行動を進めるための対策
	「自ら考え行動できる能力」が必要とされる時代へ！ ～ 「自ら考え行動する社員」を教育・育成する3つのポイントと2つの方法
	FABを学んで「お客様への提案力」を強化しよう！ ～ 「営業の提案スキルの基本FAB（Feature, Advantage, Benefit）」をわかりやすく解説！
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				ティ・スクエア株式会社
			「組織成長・生産性向上の仕組み構築」「業務改善やパフォーマンス向上支援」「次世代リーダー＆マネージャー育成」「営業組織変革支援・営業力強化支援」「社員能力強化研修」コンサルティングサービスを提供しています。
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							代表取締役／問題解決コンサルタント

寺尾 卓巳 (てらお たくみ)

1967年生まれ、東京育ち。

ヒューレット・パッカード(HP)にて、ソリューション営業／アカウント営業／新規事業立ち上げ／営業マネージャーを歴任。

現在は、ティ・スクエア株式会社の問題解決コンサルタントとして活動。

クライアント企業には「外資系企業などの高い成長率をめざす組織」や「事業拡大をめざす組織」が多く、「組織成長・生産性向上の仕組み構築」「業務改善やパフォーマンス向上」「次世代リーダー＆マネージャー育成」「営業組織変革・営業力強化」の支援をしている。

フランクリン・コヴィー・ジャパン社の認定コンサルタントとしても活動。

趣味は料理、東京都出身。
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